/' CRECER

Saber mas, Hacer mas, Ser mas

Formato Plan de Negociacion

Beneficiario:

Seccién Contenido a Rellenar
Objeto de la Producto / Servicio
Negociacion

Objetivo Principal

Minimo Aceptable
Ideal +1

Intereses y
Necesidades

Debilidades

Perosy

Objeciones 1

Peros y
Objeciones 2

Peros y
Objeciones 3

Compromisos y
concesiones
estratégicas
Cierre y acuerdos
esperados

Lugar: Fecha: / /

Optimizacion Estratégica
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